[image: image1.jpg]RIIKE

sports.sohu.com





搜狐台球球友会指定球馆
合作加盟资料
目录
1
搜狐台球频道


2
搜狐台球球友会


3一、
球友会功能


4二、
入会流程


4三、
会员优惠服务


4
合作目的


5
合作方式


5一、
普通会员（免费）


5二、
荣誉会员（5000元/年）


6三、
至尊会员（10000元/年）


7
球馆宣传资料


7
合作资质


8
区域保护制度


8
合作流程


9附件1  搜狐台球球友会指定球馆合作申请表


10附件2  搜狐台球球友会指定球馆管理条例




· 搜狐台球频道
搜狐台球频道是搜狐体育频道中仅次于足球、篮球的第三大频道，台球频道网址：http://sports.sohu.com/1/1102/50/subject204255055.shtml 

1、 全国最具影响力的台球资讯与互动平台。为全国6000万台球爱好者打造的赛事资讯和沟通交流的网络传播平台，成为台球爱好者的网络家园，日均网页流量300万PV。

2、 拥有全国最丰富的台球赛事和行业资源。与国际台球组织、中国台球协会、国内台球媒体、以及110体育和GROVE等国内外顶级台球赛事与经纪公司建立战略合作关系；全国顶级赛事官方网站，2011中国斯诺克公开赛官方网站；签约丁俊晖独家网站、个人微博和博客，潘晓婷独家微博和博客，亨得利、奥沙利文等110台球明星的独家中文官网等。
3、 第一时间、丰富翔实的传递国内外顶级台球赛事资讯。重点报道斯诺克世锦赛、斯诺克超级联赛、女子九球世锦赛、英国锦标赛、中国斯诺克公开赛、上海斯诺克大师赛、斯诺克中巡赛等国内外顶级台球赛事。

4、 构建深入独具特色的即时互动交流平台。通过全新的SNS社交网络（校友录、白社会）、即时通讯平台（搜狐微博）、搜狐博客、社区（搜狐社区、Chinaren社区）、有奖竞猜、闯关答题、互动游戏等方式为台球爱好者提供在线互动的平台，并通过组织网友线下活动和比赛来提升网站的影响力和互动性。
· 搜狐台球球友会

搜狐台球球友会（以下简称“球友会”）是由搜狐台球频道主办的线上线下相结合的全国网友俱乐部。球友会旨在为全国台球爱好者搭建线上与线下交流的平台，提供融打球、比赛、活动、资讯、交流、购物等位一体的多功能台球服务平台，球友会将在搜狐台球频道开设网页专题对球友会相关信息进行全程报道。

1、 球友会功能
· 线下功能：
· 球馆订场和打球
· 球馆餐饮等其它消费

· 球馆教学与培训
· 组织会员赛事（地区性、全国性）
· 组织会员活动（赛事观战团、台球宝贝评选、台球帅哥评选、有奖互动活动、台球明星见面会等）

· 线上功能：
· 球友会专题网页

· 会员赛事与活动报道
· 会员报名与注册
· 会员风采专区
· 合作场馆推荐
· 明星教练推荐
· 台球用品专区
· 博客、微博、社区等互动
2、 入会流程
· 登录搜狐网，填写会员资料在线注册报名
· 会员资料审核完毕后通知会员领卡

· 会员到指定合作球馆领取会员卡，支付报名手续费

· 会员享受全国合作球馆的会员服务
3、 会员优惠服务
· 凭借会员卡在全国所有指定合作球馆，享受现场消费会员价格

· 凭借会员卡参加球友会主办的赛事与活动，享受报名费会员价格

· 凭借会员卡购买台球用品等合作品牌，享受会员价格
· 合作目的

· 打造全国最大的线上线下结合的台球爱好者俱乐部，推动全国业余台球产业的发展。
· 提升合作球馆在全国尤其在当地城市的影响力，彰显球馆档次和级别，增加用户数量，提升销售收入。
· 为当地城市的台球爱好者提供参加地区性和全国性比赛的赛事与活动平台，提供高质量的球馆会员服务。

· 合作方式

1、 普通会员（免费）

· 授权为“搜狐台球球友会XX城市指定球馆”的称号，用于球馆任何商业推广。

· 在搜狐台球球友会专题页面中“指定球馆”专栏发布和更新球馆信息，包括：球馆介绍、球馆图片、会员价格、地址图片、预定电话、营业时间、教练业务信息等基本信息；
· 在搜狐开通球馆的官方博客和微博，并进行微博认证。

· 在会员手册上给予“球馆名称+地址+联系电话”的推荐。
· 获得球友会主办的全国赛事与活动所在城市海选承办的权利，并在所在城市进行招商独自获得招商收益。

· 为搜狐全国台球球友会所有持卡会员提供球馆所有消费项目时令价格8折优惠，消费项目包括但不限于打球、餐饮等；

· 利用球馆和所属俱乐部资源给予球友会及其相关赛事活动以推广，包括宣传册、海报等宣传品；

· 给予搜狐爱家团团购活动支持和协调

2、 荣誉会员（5000元/年）

· 授权为“搜狐台球球友会XX城市荣誉球馆”的称号，用于球馆任何商业推广。

· 在搜狐台球球友会专题页面“荣誉球馆”专栏中发布和更新球馆信息，包括：球馆介绍、球馆图片、会员价格、地址图片、预定电话、营业时间、教练业务、球馆赛事和活动信息等相关内容；
· 在搜狐开通球馆的官方博客和微博，并进行微博认证。

· 在会员手册上给予“图片+球馆名称+地址+联系电话”的推荐。

· 在搜狐台球球友会专题首页以焦点新闻（焦点图+文字链）方式给予球馆自办赛事与活动推广，推广频率2次/年

· 球馆有机会获得球友会主办的全国比赛与活动所在分赛区决赛承办权，并在所在城市进行招商独自获得招商收益。

· 为搜狐全国台球球友会所有持卡会员提供球馆所有消费项目时令价格8折优惠，消费项目包括但不限于打球、餐饮等；

· 利用球馆和所属俱乐部资源给予球友会及其相关赛事活动以推广，包括宣传册、海报等宣传品；

· 给予搜狐爱家团团购活动支持和协调

· 至尊会员（10000元/年）

· 授权为“搜狐台球球友会XX城市至尊球馆”的称号，用于球馆任何商业推广。

· 在搜狐台球球友会专题页面“至尊球馆”专栏中发布和更新球馆信息，包括：球馆介绍、球馆图片、会员价格、地址图片、预定电话、营业时间、教练业务、球馆赛事和活动信息等相关内容；
· 在搜狐开通球馆的官方博客和微博，并进行微博认证，微博在专题首页予以体现。

· 在会员手册上给予“图片+球馆简介+球馆名称+地址+联系电话”的推荐。

· 在搜狐台球球友会专题首页以焦点新闻（焦点图+文字链）方式给予球馆自办赛事与活动推广，推广频率3次/年

· 每年对球馆领导进行视频/图文专访1次，在搜狐台球球友会专题首页进行推广。

· 球馆有机会获得球友会主办的全国比赛或活动总决赛承办权，并在所在城市进行招商独自获得招商收益。

· 为搜狐全国台球球友会所有持卡会员提供球馆所有消费项目时令价格8折优惠，消费项目包括但不限于打球、餐饮等；

· 利用球馆和所属俱乐部资源给予球友会及其相关赛事活动以推广，包括宣传册、海报等宣传品；

· 给予搜狐爱家团团购活动支持和协调；

· 球馆宣传资料

· 球馆简介（名称、地址、历史、规模、优势、营业时间、预定电话、教练培训等）

· 服务项目（服务项目、非会员价、球馆会员价）

· 图片资料（球馆门面照片、大堂照片、前台照片、休息区照片、棋牌室照片、开展过的各类活动照片等）

· 合作资质

· 球馆拥有独立的法人和合法营业执照

· 球馆格调高雅、档次高端，能够提供打球和餐饮等基本商务服务

· 球馆建筑面积（普通会员100平米以上，荣誉会员200平米以上，至尊会员400平米以上）

· 球台数量（普通会员10张以上、荣誉会员15张以上，至尊会员20张以上）

· 球馆拥有有一定的经济实力和商务运作能力

· 拥有一定的赛事和活动的组织承办能力

· 区域保护制度

· 一线城市（北京、上海、广州、深圳）：普通会员不超过20家，荣誉会员不超过10家，至尊会员不超过3家。

· 二线城市（省会或副省会城市）：普通会员不超于5家，荣誉会员不超过2家，至尊会员不超过1家。

· 三线城市（地级市），普通会员不超过2家，荣誉会员不超过1家。

· 任何两家合作球馆距离不少于1公里

· 合作流程

· 合作咨询——通过电话和邮件咨询合作事宜，索取球友会相关资料

· 合作申请表——填写合作申请表（见附件1），并将相关材料通过邮件或传真方式发送给球友会

· 资格审核——球友会对球馆资质进行审核和现场考察。

· 合作洽谈——通过审核，确认合作细节。

· 合作协议——签署合作协议

· 合作评估——球馆遵守搜狐台球球友会指定球馆管理条例（见附件2），定期通过会员调研和现场考察对合作球馆服务质量、项目执行效果进行评估。
附件1  搜狐台球球友会指定球馆合作申请表
	球馆名称
	
	球馆地址
	

	法人姓名
	
	法人电话
	

	联系人姓名
	
	联系电话
	

	电子邮箱
	
	传真
	

	申请会员类型
	1、免费  2、荣誉  3、至尊 （   填写序号   ）

	球馆基本信息

	注册资金
	         万元人民币
	占地面积
	          平方米

	球台数量
	共计           （台），其中，斯诺克台球桌        （台）、中式黑八台球桌        （台）花式九球台球桌        （台）

	服务项目
	

	球馆其它信息

	文件一：球馆介绍（名称、地址、历史、规模、优势、营业时间、预定电话、教练培训、赛事与活动案例等，WORD或PPT）

文件二：球馆服务项目介绍（服务项目、非会员价目单、会员价目单，EXCEL或WORD）

文件三：球馆营业执照（通过当年的年检，电子扫描版或传真）

	真实性申明    

	本球馆所提供的材料均真实有效。如有任何虚假信息，本球馆将承担一切后果。

球馆法人签名：

球馆机构盖章：

日期：       年     月      日

	注明：
· 请将该申请表格填写完成后打印出来，经过球馆法人签名和球馆盖章后传真至10-62702954/62726655.
· 请将该申请表电子版以word形式随同三份文件电子版以附件形式发送至yifei@sohu-inc.com  
· 搜狐台球球友会合作咨询电话010-62727567、13911995456
电子邮箱：yifei@sohu-inc.com
地址：北京市海淀区中关村东路1号院搜狐网络大厦8层


附件2  搜狐台球球友会指定球馆管理条例
第1章 总则

第1条 搜狐台球球友会（以下简称“球友会”）是面向全国台球爱好者的最大的线上线下结合的台球俱乐部，为了给全国广大台球球友提供便捷、舒适、高效的台球服务，球友会特制定本管理条例。

第2条 本条例适用于球友会所有合作球馆的会员日常管理和球友会所主办的相关赛事与活动

第3条 球友会必须按照本条例所约定条款进行管理。

第2章 球馆信息提供

第4条 各球馆所有资料和更新信息由球馆提供；

第5条 合作球馆所提供的信息应遵守中华人民共和国的法律法规，禁止发布包括欺诈、反动、色情、暴力等违法内容；

第3章 球友会现场展示

第6条 合作球馆必须按照球友会所提供的整套VI设计稿，自行制作和展现球友会宣传品（包括横幅、宣传册和海报），所有制作费由合作球馆自行承担。

第7条 合作球馆在球馆显著位置显示球馆合作身份，由球友会提供统一设计稿，球馆根据场地情况进行宣传品制作和展示；

第8条 合作球馆在球馆内摆放搜狐台球球友会的相关宣传资料，并在客户咨询下给予相应的咨询和指导。

第4章 赛事/活动现场展示

第9条 合作球馆在获得球友会主办的赛事与活动的承办权后，必须按照与球友会约定的相关事宜在球馆内对赛事与活动进行推广，包括但不限于：广告牌、海报、易拉宝、横幅、宣传册的展示。所有宣传品均有球友会统一设计，由合作球馆根据实际需求自行制作和展示。合作球馆不得以任何理由拒绝展示，或者修改设计稿。

第5章 会员服务

第10条 合作球馆必须给予球友会会员与本球馆日常消费者同等质量的服务，不得以任何理由损害球友会会员的权益；

第11条 合作球馆必须按照与球友会实现约定的要求，提供给中奖会员奖品和相关物品，不得以任何理由克扣和拖延发放；

第12条 合作球馆必须按照球友会所发放的新增会员名单，自行制作球友会会员卡和现场发放，球馆将现场收取会员报名费。

第13条 合作球馆在获得球友会主办的赛事与活动的承办权后，必须按照与球友会的相关约定现场收取会员的参赛报名费或活动费用，不得乱收费或变相收费。

第14条 合作球馆在获得球友会主办的赛事与活动的承办权后，必须按照与球友会的相关约定组织球馆工作人员推进赛事与活动的执行，不得以任何理由拒办或者不按照既定计划执行。

第6章 补充条款

第15条 球馆加入球友会，即视为认可并承诺遵守以上条款。

第16条 本章程由搜狐体育频道负责解释和修订。

第17条 球友会必要时可制定单项决定、补充规定、实施细则等条款。修订的协议及条款经通知或在网站公布后，对合作球馆具有约束力。

第18条 合作球馆的法人代表、联系人、经营地点变更应提前通知球友会，但不应影响双方合作内容。
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